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Concorrenza:“Dopo la causa controil gigantedel web | ne021ato noneandato bene, maorabasta

favoriresoloipropriservizi. Lanostrae
una battaglia per difendere I'innovazione”

“Acquisti, news

e pubblicita

adesso Google
tratticonlaUe”

LA COMMISSARIA UE
La commissaria Ue
Margrethe Vestager
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LE INDAGINE

Abbiamo altre
indaginiincorso
sullasocieta:
unariguardala
copiadicontenuti
diterzi

) GAZPROM

- Vogliamoda
Gazpromuna
risposta chiara:
possiamo mettere
fine allimposizione
di prezzi alti
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LUCIAABELLAN

BRUXELLES
NA parete piena zeppa di
farfalle, un'elegante se-
diaarighedidesigndane-
se e una serie di quadri coloristi
fanno assomigliare lo studio di
Margrethe Vestager (nata a
Glostrup, in Danimarca, nel
1968) piu a una galleria d'arte
che aun ufficio. La commissaria
eurcpea alla Concorrenza spri-
giona spirito nordico quando si
trasferisce in una sala d'aspetto
della sede della Commissione
eurcpea per accoglierci. Con la
stessa assenza di formalismo ci
parla dei contenziosi che ha
aperto contro colossi come Goo-
gle & Gazprom, e prende discre-
tamente le distanze dalla linea
adottata dal suo predecessore,
Joaguin Almunia, nelcasodelgi-
gante high-tech statunitense.
Lacommissariaconpitpoteridi
BruxeHes & in Spagna per incon-
trarsi con ministri, vertici del-
I'Associazione bancariaspagno-

laedirigenti della Banca di Spa-

gna, fra gli altri.

Guardando da fuori, il caso

Google appare come la lotta

controun gigante, Haristret-

to cosi tanto I'ampiezza dei
capid’accusa per essere certa

di poter vincere?

«ldossier & apertodamoltissi-
motempo,contrattativechean-
davanoevenivano.Abbiamone-
goziato a lungo con grande im-
pegno, ma non & andata bene,
cosi abbiamo dovuto trovare
un‘altra strada. Alcune delle
prime lamentele ricevute dalla
Commissione riguardavano il
servizio di comparazione prezzi
di Google, cosl ho pensato che
questofosseil puntodi partenza
pitlovvio. Quando questa proce-
dura sara giunta a conclusions,
nesapremo di pit su altri servizi
(viaggi, mappe ... ndr)».

Eilresto delle accusa?

«Abbiamo in corso indagini
su altri comportamenti di Goo-
gle. Unoriguardalacopiadicon-
tenuti diterzi, unaltroriguarda
lapubblicitd. Masevolessimo fa-
retuttoinsiemecivorrebbemol-
to tempos.

Subito dopo aver aperto la

proceduracontroGoogleleisi

& recata negli Stati Unitl. Ha

convinto i suoi colleghi statu-

nitensi che non si tratta diun
attacco all'innovazions, ma

di un semplice caso di viola-

ILCOLOSS0O
Lasedad|

Mountain View
diGoogle, finito
sotioaccusa

da parte dell’'Ue

zione delle regole della con-

correnza?

«Noi, al contrario, la vediamo
come una causa in favore del-
I'innovazione. Seinostri timori,
ecioéche Googlefavoriscesiste-
maticamenteipropri servizi, so-
noesatti, d moltodifficile parun
innovatore comparire sul moto-
re di ricerca. Non & una causa
contro un’azienda innovatrice,
& una causa contro i comporta-
menti di Google nelle ricerches,

Perché in Europa non abbia-

‘mo aziende comes Googla?

«5e avessi la risposta, 1'avrei
datamolto tempo fal C'éuna co-
sa che a volte sottovalutiamo:
I'accesso ai capitall, in particola-
e ai capitali di rischio. Ci sono
maolte imprese in Europa che co-
minciano, che hanno successo,
ma al momento di crescere non
trovano investitori. L'ecosiste-
ma negli Stati Uniti 4 completa-
mente diversos,

Nel caso della Gazprom, la

Russia chiede un accordo in-

tergovernativo. E possibile?

«Per quanto riguarda la Gaz-

prom, siamo di fronte a un con-
tenzioso molto chiaro. Quello

che vogliamo & ricevere una ri- -

sposta alle accuse che abbiamo
presentato, fra cui I'imposizio-
neiniqua diprezzi alti, a cui pos-
siamometterefine, LaGazprom
applica un'efficace strategia di
divisione delmercato. Obbligaa
comprare una certa quantita di
gas, lo schema di prezzi é speci-
fico per ogni Stato...».

' ALIANIIN NEPAL
Su“ll Venerdi” domaniin

edicola un ospedale da campo
italiano nel Nepal terremotato

Secondo lei la Russia potreb-
beutilizzarelacausacontrola
Gazprom per svincolarsi da-
gli accordi di pace di Minsk?
«Non mescolo i casi di viola-

zione della concorrenza con la

politica estera, perché metterei

a rischio la legittimita di en-

trambe le cose. La varifi-

chesonostatefattegianel 2011,

molto prima che cominciassero

tutti i problemi legati all"Ucrai-
na»,

Gli Stati le hanno gia fornitoi

dati che harichiestosulle nor-

me fiscali su misura per le
grandi imprese?,

«5i, finoaqualchegiornofasc-
lo tre Stati non mi avevano an-
cora dato i nomi delle imprese.
Bisogna capireseilmodello ése-
lettivo, se lei pud avere un’age-
volazione fiscale che io non pos-
so avere. £ guesta la nostra
precccupazione, verificare se
costituiscono aiuti di Stato».

E gli Stati le stanno fornendo

inomidelle impresa?

«5i, perché la peculiarita di
questi accordi & che sono specifi-

ci, non un modello generale. E
guanto pitt il trattamento & per-
sonalizzato, tanto pitinoi faccia-
mo domande. Per questo siamo
molto interessati ai nomi delle
aziende. Vogliamo capire se ci
sono casi in cul questi accordi
vengono usati per creare una
pianificazione fiscale aggressi-
vas.

Quando valuta guesto con-
tenzioso, & consapevole che
molti cittadini soffrono per le
misure di austerith mentre ci
sono grandi aziende che non
paganc guasi nessuna tassa
sugli utili che realizzano?

«E une dei motivi principali
del dibattito sulla fiscalita. La-
voro a stretto contatto con il
commissario agli Affari europei
e monetari Pierre Moscovici, ed
& una priorita politica. Molti cit-
tadini che hannosubito gli effet-
ti delle politiche di rigore posso-
nopensare:quituttidovrebbero
dare il lore contributo, anche le
aziende che realizzano utili nel
mio Pagses».

LaCommissionedifendelefu-

siond, per rafforzare il settore

delle telecornunicazioni in

Europa. Lei come lo vede, dal

punto di vista della concor-

renza?

«Dipende. Imercatidelle tele-
comunicazionisonomaltofram-
mentati, moltonazionali, Nel ca-
50 di fusioni, cerchiamao di capi-
re a chi pud rivolgersi il consu-
matoreselafusionesitraducein
prezzi piu alti o in minore offer-
ta. Perché fino a quando non
AVIEInO un mercato pid eurc-
peo, & difficile che possano es-
sarci pochi operatori. Sotto alcu-
ni aspetti il mercato statuniten-
se &avanti a quello europeo, ma
molti americani-hanno poca of-
ferta e prezzi piu alti che in Eu-
ropa, nelsettoredelle telecomu-
nicazioni. Bisogna fare in modo
che gli europei abbiamo prezzi
accessibili e molta offertas,
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