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L'acquisizione Parla Yusuf Mehdi, vicepresidente del gruppo. «Vogliamo creare un ecosistema integrato a 360 gradi per i nostri clienti»

Microsoft-Linkedin Per gioco (e per lavoro)

Un'unica piattaforma per i servizi nel cloud. Questii piani del colosso di Redmond dopo | operamone da 26 miliardi

DAL NOSTRO INVIATO
ALOS ANGELES
FEDERICO CELLA

on l'acquisizione di
LinkedIn Microsoft ha
aggiunto un altro Las-
sello al quadro che si
sta immaginando Satya Nadel-
la. Un tassello che ¢ costato al
ceo di Redmond 26 miliardi di
dollari ma che entra a far parte
della strategia per coinvo
4 360 gradi i «clienti» del-
l'azienda. L'annuncio dell'ope-
razione pid costosa di sempre
nell'ambito dei servizi web ha
colto Yusuf Mehdi a Los Ange-
les, alla vigilia della fiera E3 e
della conferenza stampa della
divisione gaming della multi-
nazionale,

11 vicepresidente di Micro-
soft dedicato al marketing di
Windows e dei device di Red-
mond era pronto a commenta-
re il lancio di due nuove conso-
le, e la convergenza dei mondi
Xbox e Winl0 sui videogiochi.
Si chiama cross-playing, e aiu-
ta spiegare la visione di Micro-
sofl in un orizzonte pin ampio.

«Cosi come riteniamo che i

giocatori utilizzino pit di un
dispositivo nel loro quotidia-
no, e non vogliamo che quando
acquistano un nostro gioco sta-
no limitati sul come e quando
utilizzarlo, allo stesso modo
non vogliamo porre limiti alla
nostra utenza professionale
nello svolgimento del lavoro».
Mehdi spiega al Corriere co-
me non esistono piu sistemi
chiusi all'interno dell'ecosiste-
ma di Redmond. «Tutti noi
siamo persone con interessi di-
versi, e momenti della vita di
lavoro e altri di divertimento. £
ognuna di questi momenti ci

metle in relazione con uno o'

pitl dispositiviz,

Aperture

Oggi, non solo pe, console,
smartphone e tablet, anche le
aulo sono connesse, «La no-
stra idea & di permettere al no-
stro cliente di lavorare o gioca-
re indifferentemente su ognu-
no di questi, senza perdere
tempo, informazioni o valore
dell'esperienzax.

Ogni pezzo della nostra vita
digitale risiede nel cloud, e dal-
la nuvola ci aspetta per essere
richiamato quando e dove ci
serve. Magari con I'aiuto di
Cortana, l'assistente digitale di
Redmond che si sta diffonden-

stite all'azienda. Contenuti,
dungue, anche di diversa natu-
ra. Ma non solo: nel cloud pos-
sono risiedere anche le perso-
ne, 0 meghn le loro professio-
nalita. E questo secondo Meh-
di il senso dell'acquisizione
monstre di LinkedIn. «Voglia-
mo - dice il vicepresidente di
Microsoft - ereare un dialogo
trai nostri servizi e il pit gran-
de database professionale che

ci siax. La visione, anche pit di
prima, & futuristica...
«Pensiamo per esempio a
un nostro cliente che sta lavo-
rando su Outlook su uno spe-
cifico progetto, e ne sta discu-
tendo con i suoi collaboratori,
Pud emergere dalla discussio-
ne che serve una nuova figura
professionale per proseguire
nel lavoro: dalla posta si passa
direttamente a LinkedIn per

coinvolgere la persona giusta
per il progetto. E creare cosi il
team perfetto per quello che
stanno facendon.

I professionisti su LinkedIn
diventano risorse da attivare in
base alle esigenze: un possibile
futuro del mercato del lavoro
«a chiamata», tramite social
network., Da capire, e da nor-
mare, ma dalle ineredibili po-
tenzialitd.
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La rinascita di Microsoft,
con il suo lerzo geslore dopo
Bill Gates e Steve%allmer pas-
sa quindi dalla trasformazione
di Redmond in un‘azienda di
servizi. Mehdi, che risponde
direttamente a Nadella sui due
fronti, ci ricorda che lui si oc-
cupa di Windows e di device.
Di software e hardware. «La
nostra & una realtd unica a li-
vello mondiale che pud combi-
nare i tre elementi assieme: ab-
biamo il software, Windows e
Office sono abbastanza diffusi
- sorride, nda - . E da qualche
tempo lavoriamo sull hardwa-
re: abbiamo iniziato con Xbox
15 anni fa, era il 2001 ed erava-
mo sempre qui a Los Angeles a
lanciarlas.,

Realta aumentata
Poi & arrivata la famiglia di
Surface, quindi I'avventura de-
gli Hololens, gli occhiali per la
realtd aumentata di cui da un
po’ non si ha notizia, «Ma arri-
veranno - assicura Mehdi -, In-
fine stiamo investendo molto
nei serviz cloud perché voglia-
mo portare la nuvola al centro
di tutto il nostro lavoro. E del-

I'esperienza che vogliamo of-
frire ai nostri clienti». La schie-
radiserver di Redmond diven-
ta il centro pulsante dell'ecosi-
stema dell'azienda, il deposito
da dove attingere ugualmente
per il nostro lavoro e per il tem-
po libero. Sfruttando, nelle in-
tenzioni di Microsoft, al meglio
larchitettura dei programmi e
delle macchine sfornati dalla
casa madre,

«In questo modo non ci fer-
miamo a un solo livello di in-
novazione, ma con il dialogo
servizi-software-hardware
portiamo avanti nuovi modelli
solto futti ghi aspetti della no-
stra vila. Parliamo di business
e produltivita, ovviamente,
che & da sempre il nostro focus
principale. Ma oggi siamo qui
circondati da gamer, da perso-
ne che vogliono anche divertir-
si, E parliamo di un hardware
innovativo», Project Skorpio &
una console in arrivo a Natale
del 2017, ma Microsoft ha volu-
to comunque metterla sul piat-
to dell'E3. «Sard la mac
da gioco pitt polente mai crea-
ta, e sard Microsoft. Il nostro
ecosisterna arrivera cosi anche
nei salotli, permettendo livelli
di infratlenimento mai visti
primas.
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